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Depois que os interessados foram impactados pela sua vitrine e entraram na

V4

sua loja, agora é o momento de buscar as conversdes. Para isso, a

ém de uma
equipe bem treinada, serd necessdrio utilizar as técnicas de merchandising

para que o seu ponto de venda (PDV) faca a parte dele.

Dentro da loja serd necessdria uma ambienta¢do que possa dar continuidade a
atmosfera criada na vitrine. Os produtos certos precisardo estar nos lugares
corretos, em quantidades certas, destacados com acessdrios que promovam
visuais impecdveis e expostos de forma a continuar cultivando o desejo

despertado pela vitrine.

O sentido mais usado pelo consumidor para decidir-se sobre a compra é a
visdo. Invista em PDV & MERCHANDISING.
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OBRIGADO

Endereco: Email: Telefone:

Rua Santa Clara, 585 - Cotia - SP pimentaepimentaprint.com.br (11) 4615-6363
CEP: 06715-867



